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Osobitnou a donedavna okrajovou formou financnictva su mikropdzicky. Myslienkou
mikropdziciek a ich praktickej aplikacie v moslimskom svete sa zaoberal aj Akhtar Ha-
meed Khan (1914-1999), svetoznamy pakistansky socioldg a iniciator myslienky
poskytovania mikropdziciek. On sa stal inSpiraciou pre Muhhamada Yunusa, ktory sa
stal tvorcom asi doteraz najuspesnejsieho a najslavnejsieho experimentu s
poskytovanim mikropoziciek na svete.

Muhammad Yunus (nar. 1940), znamy pod prezyvkou ,bankar chudobnych”, je
zakladatelom Grameen Bank, banky urcenej pre financovanie potrieb chudobnych a
najchudobnejsich ludi. V roku 1972 sa rodeny Bangladésan Muhammad Yunus,
dovtedy profesor na univerzite v USA, rozhodol vratit' do svojej vojnou spustosenej
vlasti, aby jej pomohol pri obnove. Situacia v Bangladési sa ale ani po vojne velmi
nezlepsila a navyse ju v roku 1974 postihol hladomor. Yunus bol bezradny, nevedel
ako ma pomoct beznym ludom. Jeho akademické ekonomické poucky nemali Ziadny
vyznam tvarou v tvar realite. Jedného dna uvidel zenu, ktora vyrabala bambusoveé
stolicky. Sadol si k nej a dlho sa jej vypytoval, ako Zije. Mala na rozdiel od mnoho
inych dedinCanov pracu, a teda aj nejaky prijem. Prijem bol ekvivalent dvoch
americkych centov na def. Zena mu vysvetlila, 7e nemé dost’ pefazi, aby si kupila
bambus, a tak si surovinu musi poziciavat od obchodnika, a tomu potom musi
hotoveé vyrobky predavat's malym ziskom. Yunus sa potom spytal, kolko stoji
bambus na jednu stolicku a Zena mu odpovedala, ze 20 centov. Yunus si uvedomil, ze
v podobnej situacii su aj dalsi dedincania, a tak 42 remeselnikom v podobne;j situacii
dal 27 vlastnych dolarov s tym, Ze ked budu mat, nech mu vratia. Sumou 27 dolarov
im zmenil zivot. Yunus rozmyslal, ¢o s tym dalej. Najprv zacal obiehat banky s tym, ze
ich poziada o malé p&zicky pre chudobnych a on bude za ne rudit. Banky tvrdili, ze
dedincania su najrizikovejsi, ze oni nikdy tie peniaze nevratia. Ked argumentoval tym,
Ze tych 42 dedincanov mu vsetko vratilo, tak bankari tvrdili, Ze to mozno funguje v
jednej dedine. Tak Yunus pozical peniaze ludom z dvoch dedin a vSetci mu vsetko
vratili. Bankari tvrdili, Ze mozno v dvoch dedinach ano, ale nie v piatich, a tak Yunus
pozical ludom z piatich dedin a zase vSetko dostal spat. Neskor napad rozsiril na 10
dedin, ale bankari stale, ze nie. Yunus si uvedomil, Ze bankari nechcud aby systém
fungoval, a preto mu napadlo, Ze zalozi vlastnd banku.* Tak vznikla banka Grameen,
ktora zacala poskytovat’ mikrop6zicky.



* Paradoxne, banky vzdy polozia prave velki TOP klienti, ktori boli predtym hodnoteni
ako prvotriedni a bezrizikovi, tak ako sa presne ukazalo aj teraz pocas krizy. Mali
klienti maju v zasade snahu vsetko poctivo vratit.

V stcasnosti je do systému mikropdziciek zapojenych okolo 40 000 dedin v
Bangladési s asi 7 milibnom chudobnych dedincanov. Boli im poskytnuté
mikrop6zicky, ktoré im pomohli nastartovat’ vlastny biznis, a tym ich urobili
sebestacnymi. Sumy su poskytované radovo v niekolkych desiatkach dolarov a
poskytované su na konkrétne uZitoéné projekty. Urokova sadzba je 16%, ¢ize neda sa
hovorit o bezirocnom systéme, ale zisk plynuci z Urokov je zase pouzivany na
poskytovanie novych mikropéziciek, ¢cim kapital urCeny na poziciavanie neustale
narasta, a tym zase rastie moznost pomdct’ dalsim. Kapital tak plni skutocnu socialnu
funkciu. Splacanie je vacsinou v malych tyzdnovych sumach, celkova navratnost’
mikropoziciek je 95%.

Svetova banka zistila, ze jedna tretina z tych, ktori si pozicali, prekrocili hranicu
chudoby a daalsia tretina je pripravena tuto hranicu prekrocit. Na medzinarodnej
konferencii v Kahire venovanej problematike preludnenia bolo ukazané, ze Uroven
planovania rodiny je medzi rodinami, ktoré si pozicali od Grameen banky, dvakrat
vyssia. Je to v tom, Ze ak ludia za¢nu rozhodovat’ o svojich Zivotoch sami, planuju si
tiez zodpovednejsie aj rodiny. Chudobu nevytvaraju chudobni ludia, ale institucie
okolo.

Podobné projekty ako je Grameen Bank sa dnes objavuju v dalSich 56 krajinach sveta,
vratane USA. Mikropdzicky su dolezitym nastrojom v boji proti chudobe a aktualne, v
Case krizy aj v rozvinutych krajinach. Priklad s Gameen Bank je Ziarivym prikladom,
ako sa da jednoduchym spésobom riesit’ stav chudoby. V roku 2006 bol
Mohhamedovi Yunusovi a Grameen banke spolo¢ne udelena Nobelova cena mieru.
Peniaze za Nobelovu cenu hned pouzil pre vystavbu nemocnice pre chudobnych v
Bangladési. Yunus sam ziskal niekolko dalSich narodnych a medzinarodnych oceneni.

Pri rozpravani o Muhhamadovi Yunusovi si vzdy spomeniem na nase hlupe reklamy a
celt smiesnu nafukanost” a Ubohost” mnohych bank, ktoré sa hraju na velky biznis a
su zamerané na velké spoloCnosti, developerov a ,privatne bankovnictvo" urcené pre
bohatych a najbohatsich. Pricom realita jasne ukazuje, Ze velké spolo¢nosti mézu
totalne potopit ako banku, tak cely sektor. Fungovanie mikropéziciek v Bangladési, a
v rozvinutych krajinach, by sa mohlo stat prikladom aj u nas pre adresny sp6sob
ucinnej hospodarskej pomoci, hlavne pre [udi z chudobnejsich regionov Slovenska a
mozno tiez aj ako navod na riesenie chudoby Rémov. Pri Rdbmoch by to mohlo
prebiehat napriklad tak, Ze vytipovanym Romom, ktori maju aspon minimalne
pracovné navyky, by sa poskytli pozicky, ktoré by im pomohli rozbehnut malé
podnikanie.



Zaujimavostou a alternativnou formou poskytovania malych p6ziciek su aj tzv. P2P
pozicky. O Co vlastne v pripade P2P poziciek ide? Pozicat' peniaze si nemusite len od
bank, ale aj od beznych ludi. Prostrednictvom internetu sa dostanete na
Specializovany server, napiSete, kolko si chcete pozicat a pripadne na o, vyplnite
elektronicky formular sebahodnotenia a ludia vam mézu ponukat svoje peniaze k
zapozicaniu za urok, na ktorom sa vy a protistrana dohodnete, a ktory je pre vas
zaujimavy. Takto to fungovalo aj bez internetu, ked’ ste obisli znamych a pribuznych,
ale s internetom to ide ovela lepsSie a elegantnejsie: poziciavat si mozete od ludi
alebo ludom, ktorych vobec nepoznate. Podstatou celého systému je to, ze sa tu
vyuziva rozdiel medzi Urokmi, ktoré dostane ¢lovek v banke, ked'si ulozi svoje
peniaze a medzi Urokmi, ktoré si pyta banka za poskytnuty Uver. Napriklad, ak by
som si ulozil napr. eura na rocnom terminovanom vklade dnes (november 2009)
okolo 1% uroku, o nepokryje ani inflaciu a banka pri tom poskytuje spotrebny rocny
Uver za 8%, tak je pre mna, ale aj toho, kto si chce zobrat spotrebny Uver,
vyhodnejsie, ze obideme banku a ja mu priamo poziciam napriklad za 5%, ¢im ja
dostanem viac, ako by som dostal inde v banke a on ma zase lacnejsi tver. Vyhodné
je to pre obe protistrany. Skratka pride len banka, ¢o nikomu okrem nej nevadi.

Na internete vznikla cela rada virtualnych miest, akychsi trhov zameranych na P2P
pozicky, kde sa sprostredkovavaju Uvery medzi ludmi. Na tomto virtualnom trhu si
vyberiete objem, menu, Urok, ktoré vam vyhovuju, ako aj spésob, akym sa dany Uver
zabezpedi, tiez si mozete hned' aj vybrat a vyplnit patricny druh zmluvy, ktord uz len
staci podpisat’ a zaslat. Nachadzaju sa tam rozne databazy o Udajoch a platobnej
moralke klientov. Poskytovatel' p6zicky berie na seba sice riziko, ale je plne na nom,
aky druh zabezpecenia a zmluvy si vyberie, aby sa citil isto. Prax vSak ukazuje, ze
problémy s nesplacanim podziciek su v zasade mensie ako pri klasickom bankovnictve.
Z celého tohto systému zase vyplyva, Ze pre dobré fungovanie financ¢ného systému
nie sU banky az tak potrebné a v dobe internetu a rozvinutych mentalnych schopnost’
si ludia vedia financny trh sami zorganizovat' a riadit’ lepsSie nez banky.



